
ANALISIS PENGARUH BIAYA PERIKLANAN
TERHADAP PENINGKATAN VOLUME PENJUALAN

PADA PT. SOKA ABADI BANGKALAN

SKRIPSI

Oleh :

CHOIRIYATI
NRP.: 020022399

FAKULTAS
UNIVERSITAS

20

EKONOMI
TRUNOJOYO
o3



MILIK PEN.I}UqT.AK {,,\N
Ut\ilv TiiUi\-3i3'r-O - I'ri,,rDURA

ANALISIS PENGARUH BIAYA PERIKLANAN
TERHADAP PENINGKATAN VOLUME PENJUALAN

PADA PT. SOKA ABADI BANGKALAN

SKRIPSI

DIAJUKAN SEBAGAI SYARAT UNTUK MEMPEROLEH GELAR
SARJANA EKONOMI PADA FAKULTAS EKONOMI

UNIVERSITAS TRUNOJOYO

Oleh :

CHOIRIYATI
NRP.: 420022399

FAKULTAS
UNIVERSITAS

20

EKONOMI
TRUNOJOY
o3



Nama

NRP

Fakultas

Program Study

Judul Skripsi

Dekan Faku
Uni

Lembar Persetujuan

CHOIRlYATI

a2aa2n99

Ekonorni

Strata I

Analisa Pengaruh Biaya Periklanan Terhadap peningkatan

Volume Penjualan Pada PT. Soka Abadi Bangkalan.

Skripsi disetujui

Tanggal, 27 Februari 2003

Ketua Jurusan
r-rlM-"rr' ..- \ti,'"")"'n

)k(*lb=-
- /  '  ^ - :

Drs. Ec. MAKHMIiD ZULKIFLI. MSi
NrP.  i32  296 814

Dosen Pembimb

P 131  803  314

Tfixlf1oyo

HIIU GHANYrs. Ec. FA



l ,enrbar Dcwan Pcnguji

Skripsi ini tclah di ui i  dan dapat dipertahankan dihadapan l)ovan l)crtuulr

l iakultas Ljkonorni Universitas 
' l ' runrloyo. 

Scrta ntcntcnuhi syarat-st arat ulttuk

nrenrperolch gelar sariana ekonottri pada :

'l 'anggaal 
: 6 Marct 2003

.lam

-l'empat

13.00.  wt ts .

Irakultas Ekonomi Univcrsit i ts ' l ' runojoyo

Duvan penguji :

Kc tua  .  D ra .  l l { lAN l  lSMAI l . ,  MM

Anggo ta  :  l .  D rs .  Ec .  I ;A ' I 'C l l t J l { l t o l l lM  G l l nNY.  MM

2.  Drs  L . c  MLJ I I  SYAI { IF .  MS

sckrctaris : Drs. Ec. MLJI-l  SYARIIT. MS.

I,
{

I



l (ata pengantar

Ilrsnr i I lahr rolrmaani nohi i nr

Dengan rtreutlnjatkan l)ui i  clarr Syukur kchadirat Al lalr SW'l ' .  karctla dctl t l : . t t t  t .1ttt

dan karunianya schingga pcrrul is dapat rncnyclcsaikan skripsi clalanr bcttt trk Vartg

scc lcr l rana dcngan tudul  "Anal is is  l ,c r rgaruh l l iaya I )cr ik la t ran tcr l radaP l )c t t t t tuk i t la t t

.  Volurnc Penjualan pada l) ' l ' .  Soka Abadi Bangkalan"'

l)ernttuatan skripst ini lrcrtu. juan utttuk nrclcrrgkal; i  salah satu Pcrsvari l tal l  dlt l i t t t t

mcncapli  gelar sarjana ckonorni . iurusatt t tratt i t ictrtctr pada l jakultas l :ktrttottrt

tJ nivcrsitas' l ' runojoyo Madura.

Dari arval pcmbuatan skri l tsi ini hingga satttpai dcnsatt sclcsaittra. bark ircrulxt

tt irnbingan utirupun ketcrangan scrta saraua t idak tcrlcl las dari lrattt t tatt scsl l la l l i l rak dlrrr

l tara doscn. Urrtuk i tu pcrrul is l l tenyarnpaikan lcrirna kasih valtg scbcsar-bcsltrt t t 'a

kcpada :

l .  I3apak Pro l ' .  Dr .  I r .  M.  IKSAN St lMAO[:N'  MSc

Sclaku t{ektor Universitas' l ' runojoytt Madura

2.  l lapak Drs.  I lc  } rA ' l ' l  IUI {ROI l lM CI  IAN Y,  MSI ' ]

Sclaku Dckan lrakul tas Likonoln i  LJ n i  vcrsi tas' l ' runtl i  t lvo Mltdttra

3. t lapak Drs. t jc. CAl'O'f l l l . , l tu PITANJO'l 'O' MM

Sclaku l)cmbantu Dckan l;akultas lrkolopri LJniycrsit i ts ' l ' r t t t toioyo lvl i tdttrrt

4 .  t 3apak  Drs .  Ec .  MAK l lMUDZUKl l j l . l ,  MS i

Selaku kctua.lurusan Mana-icnrcn l iakultas lrkononri LJnivcrsit l ts I ' rutttr. lo\o N{itclt t t l t

5 .  l lapak t ) rs .  l l  I ' l t l l lANLJS WAN l 'A l {4 ,  Mlv l

Sclaku Dosen pelr[-r imbing I vang dcngan pcnuh kcsabaritt t .  kctcl i trart dlt t t

kcbijaksanaan telalr nrcrtrbcrikan l lctunjuk yang sangat bcrgutra dalart l  Pcl l \ ' l" lst l l )al l

sknpsi  in i



6. I lapak Drs. Ec. MLJIJ SYARIIT, N4S

Atas segala waktu datt  tcnaga yang dicurahkan dalaur rrrcnrt l intbirrg pcnul is iur

skl ipsi

7 '  Scl t tnt l t  Dosctt  Faktr l tas I :konorni  IJnivcrsi tas 
' l ' r ruro. jovo 

lr ladura t ,ung tclrr l r

t t tct l lbcr ikatr  bckal i l r t tu datt  pcndidikan kcl tacla ytcnul is sclarrra kulralr

t t .  ISaPak pi lnpi t tat t  l )T. Soka r\badi l larrgkalan bcscr la stal '1,anq banyak rrrcrrr l rarr t t r

r lcnycdiakan dala-data untuk pcrrcl i t iarr

9. Kcdtra oral lg tua, st t : t tni  drut arak-anak sa1'a scrta acl ik-adik sat 'a rcrcnl la yarru tc l l l r

I t tct t tbcr ikan dorol tgatt  baik rnatcr i i l  rnaultun spir i tual  rrnl t rk nrcncayrai  lp:r  y lnr:

nrcrcka inginkarr dan yaug sayu ci ta-ci t i rkarr

Senloga Al lah SWT, scttut t t i i tsa urcnrbcr ikarr l i r rrpalrarr ralrrrrat- \r 'a kcpat l i r

scnlua pihak yalrg tc lah rnelnbantu l tenul isan skr ipsi  in i .

Sclanitr tnya pcl t t r l is ntortyadari  bahrva is i  yang tcrkalrdung, t la l lut  skr. i l ls i  r1r

t t tasih jaulr  dar i  sctt tpt t t r ta,  olch kiu 'cna i tu scgala saran dan kr i t ik akarr pcnul is tcr i rr l r

dcngan selliulg hati dan lapang dada.

Aklt i r  kata pelt t r l is ber l tar i tp scnroga skr ipsi  in i  dapat bcrrrranlaat bagi scrrrr l r

pihak yang rncrnbutuhkal lnva.

l l i tngkalarr.  , . \pr i l  100. i

l ' c r r  r r l i s



RINGKASAN

Penelit ian pada pcrusahaan l '>'f .  Soka Abadi I langkalan mcrupakarr

peneli tran yang rnenit ik beratkan pa<la rrrasalah pernasaran dcngan sasaran yang

diteliti adalah variabel promosi (biaya pcriklanan).

Adapun rumusan masalah pcncli t ian ini adalah, apakah tr ial,a pcrikalanarr

mempunyat pengaruh yang kuat dan benrakna tcrhadap pcningkatan volurlc

pcnlualan PT. Soka ALradi l3arrgkalan ?

Data yang diperolch bcrdasarkan data prirncr dan data sckundcr.

Data diolah dianalisis sccara kuali tat i l 'dan kuantitai l .  Variabcl tcrgantung aclalah

volumc penjualan, sedangkan variabcl bcbas dalam pcnclir ian irr i  adalah biaya

pe riklanan.

Pcrmasalahan yang dihadapai oleh pcrusalraan l) ' l ' .  Soka Abadi

Bangkalan adalalr bahwa rcaliasi volunrc pcnjualan t idak rncncapar targct \1pg

diinginkan pcrusahaan dari produk yang cl ihasi lkan hal ini tcryadi karcpa achrr.\ ,a

perul ' lahan sclera konsttntcn scrta aclany'a pcrsairrgan pcrusahaarr vang sc.jcrrrs

tcrutatna dalarn mcmasarkan hasil  produksinya untuk mcrctrut pcrnbcli  schirrqrl

mcngakibatkan pcnurunan pcniualan prcrusahaan.

I lerdasarkan hasil  ananlisis, kocflsicn korclasr (r) rncrrunlukkarr

scbcsttr 0,9355 yaitu nrcndckati I  (satu) schingga clapat disirnpulkurr [r15rr.u 5i1r, ir

pcriklanan mcmpunyai hubungan yang kuat tcrhadap pcningkatal r 'olurrrc

pcnj ualan.



Pcngujian hiptttcsis dcngan nrcnggunakan u.j i  
' l '  

drkctahur untuk I

tabc l  scbcsar  3,182 dan 
' l 'h i tung 

scbcsar  4, -51346,  maka dapat  d isrmpulkan bal rn i r

- l '  
hitung lebih besar dari 

' [ '  
tabcl, schingga bial 'a periklanan nrcnrpr.nr\ar

pcngaruh yang signif ikan tcrhzrdap pcningkatan volumc pcnjualan pada l) ' l  Sokl

Abadi Bangkalan dua hipotcsis pcncli t ian dapat dibuktikan kcbcnaranr'\ ,a.

Dalam upaya pcningkatan pcnjualan pcrusahaan, scbaikrrvir

- Meningkatkan dana untuk biaya pcriklanan, agar kcgiatan pcriklanan nriunpu

mcmberikan kontribusi yang bcsar tcrhadap pcncapaian volumnc pcn j ualan

- I)eriklanan di laksanakan rnelalui mcdia inlbrrnasi yang sangat ccpat ditcrrnrr

nasyarakat

- Perusahaan lebih mempromosikan perurnahan t1,pe 36 scsuai clcnrtan dura bclr

dan sclera masyarakat.



ABS'I ' I{AC'I

Thc hcart of rcscarch on P'f. Solta Abadi Bangkalan in tlarkctitrg rvhrch a

targct is prornoticln variablc (adcvcrt icirrg cosi). 
' l 'hc lbrrtrulation ol ' t l tc rcscarci i

is, does an advert ising cost havc a signif icant inf luencc to incrcasing salc vcoiunrc

of I '}T Soka Abadi l langkalan ' l

l 'hc clata bascd on pnnrary and scconclary onc ihat arralyzcd by qLral i ty anci

qLrantttaativc nrcthodc. Dcpcndcnl bariablc ol ' thc rcsctrclt  is volutrtc ol 'sl t lc attcl

indcpcndent variablc is an adbcrt ising cosi.

A main problcln ol '  I) ' l ' .  Soiia Abacli  [ ]angltalan is rcal izal iott ol '  salc

volumc clocs not rcach an i<.ical tcrgct of thc cniorprisc thut oirtput arc ir i-odtrcccd.

i1 has bccome caused b-v ci lr lgc 9l 'corrsurutcr tastc i i t td a oorrlpcti t iorr t ; i '

enterprrsing rvith a sarne product, cspccial iy in scl l ing product to caici ' t  c()r lsLtlr lcr

that causcd by dccrising salc.

Bascd on arnail ,scci rcsr-r l t ,  cocl l icicrrt ol 'corrclai iorl  (r) is 0,9355 \\ ' l^r lch

slosed to 1 (one). Thc conclusion is advcil ising oosl has i i  strong corrclation r i i th

incrcasing of salc volumc.

I lasccl on hypotctical tr ial by using 
' l '  

tccsting, 
' i '  

labcl is 3,l t i2 anci 
' l '

computation is biggcr than T tabcl or advcrtrsing cost has a significant influcncc

to incrsasing sale volunre on PT Soka Abadi l langkalan. So thcat trvo ol ' tho trutl^r

liypotctical rcscarclt can bc provcd.

ln cl ' ibrt lbr incrcasing salc, t l tc cnterprisc iraci bcttcr

- T'o increase capital fbr advcrt ising cost, in ordcr i1 c; i t t t  t lvc l l  Srcat

contribution to reach salc volutnc.

- Advcrt ising is donc by infbrrnation nieci ia rvhich in so last to cath public.

- 'l 'o 
ilromolo lrousc rvrth i(r typc irarder tirlt crir.iul to purclilrsing porvcr atld

oLrbirc lastc.
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BAB I

PEl\DA}TU[,UAN

I.1. LATAR BELAKANG

Pada saat ini Indonesia berada pada kondisi yang sangat

rnemprihatinkan, dimana perekonomian Indonesia mengalami kemerosotan

yang sangat tajarn dibandingkan dengan kondisi perekonomian sebelum

dihantarn krisis moneter yang melanda sebagian besar negara di kawasan

Asia.

Pemulihan sendi-sendi perekonomian telah dilakukan oleh pemerintah

clengan berbagai cara, namun belum menarnpakkan hasil yang memuaskan

semua pihak, khususnya bagi pelaku bisnis (swasta) sehingga banyak

pengusaha yang mengalami kerugian dan pada akhimya memutuskarr untuk

menutup usahanya.

Dalam kondisi seperti ini, kendala utalna bagi suatu penrsahaan adalah

mempertahankan kelangsungan hidup perusahaan serta bersaing dengan

perusahaan pesaing rnerulakzur ilal ydng tidak mudah untuk dilakukan dan

persaingan akan semakin ketat apabila suatu perusahaan menghasilkan barang

dah jqsa yarlg sgJenis dangan batang dan jasa yang dihasilkan oleh penrsahaan

lain.

Upaya ydng harus diltikukan oleh perusahaan agar tetdp eksis dalam

p0fsaingan adalah dengan mempertahankan dan atau meningkatkan



penguasaan pangsa pasarnya dengan melakukan kegiatan promosi yang aman

dan tepat, disesuaikan dengan produk yang dipasarkan oleh perusahaan.

Sebagairnana diketahui bahwasanya jenis-jenis promosi yang secara

umurn diterapkan dalam memuaskan produk yaitu periklanan (advertising)

dan publikasi (publicity). Jenis-jenis promosi tersebut mencakup berbagai

kegiatan yang berhrjuan unflrk memperkenalkan produk dan tempat penjualan

sekaligus menarik minat dan benrsaha untuk rnenimbulkan keinginan serta

kebutuhan bagi konsumen, sehingga diperlukan pemilihan dalam satu jenis

prornosi yang tepat lnaupun penerapan jenis promosi secara bersama-sama

untuk produk yang sama. Disamping itu kegiatan promosi bertujuan unftrk

memberikan infonnasi kepada konsumen tentang kehadiran dan ketersediaan

suatu produk, agar produk yang dihasilkan dikenal oleh konsumen.

Dalam memilih salah sanr jenis prornosi, hanrs rnemperhatikan

konsumen potensial yang dituju dan memperhatikan tahapan siklus kehidupan

produk (alpt-alat promosi juga merniliki efektifitas biaya yang berbeda pada

berbagai tahapan siklus hidup produk), antara lain pada tahapan perkenalan,

tahdp pertumbuhan, tairap kerriampuan dan tahap penunuran, sedarrgkan jika

penrsahdan ingin menerapkur pronlosi secara serentak, maka tiilgkat

intensitds periyelenggaraan setiap jeiris promosi hahrs berbeda-beda, kdrena

tidak seinua jenis promosi dalat rnemberikan pengaruh yang sama terhadap

korlsumen sdhitlgga penentuan perbedaan tingkat intensitas penyelenggdfaan

promosi seciira serentak dapat mengetalrui tanggapan yang diberikan oleh

konSlrmen terhadap jenis promosi yang diterapkan oleh penrsahaan.



Setiap reaksi yang dilakukan oleh konsumen terhadap promosi

pemsahaan sangat berarti, karena hak tersebut dapat mernprediksi volume

penjualan penrsahaan secara umum dari waktu ke waktu. Apabila volutne

penjualan penrsahaan mengalami peningkatan, rnaka pensahaan telah tepat

menerapkan strategi promosinya, sedangkan apabila volume penjualan

perusahaan cenderung mengalami penunman, maka kegiatan promosi yang

dilakukan tidak mengenai sasaran, sehingga promosi yang dilakukzur perlu

dievaluasi kembali agar diketahui kekurangan dan kesalahan yurgada.,

Berdasarkan uraian diatas, rnaka penelitian ini mengambil judul

Analisis Pengamh Biaya Periklanan Terhadap Peningkatan volume Penjualan

pada PT. Soka Abadi Bangkalan, dengan biaya periklanan diharapkan

permintaan ahan produk dapat diperluas. Keinginan masyarakat untuk

melakukan pernbelian rnulai tumbuh dan penganrh dari perusahaan pesaing

dapat dicegah.

t l

I.2. RUViUSAN MASAIA+I

Berdasarkan dari latar belakang masdlah yang telah diuraikan diatas,

maka nrmusan rhasalalr pehelitian ini adalah apakah biaya peri[lanan

mempunyai fbngartrh yang hiat dan bermakna terhadap peningkatan vblume
l

penjualan pdda Pf. Soka Abadi Bangkalan ?



I.3 TUJUAN PENET,ITIAN

Untuk mengetahui pengaruh biaya periklanan terhadap peningkatan

volume penjualan PT. Soka Abadi Bangkalan.

1.4 MANFAAT PENELITIAN

Penelitian ini bermanfaat baqi

l .  Penulis

Menambah wawasan pengetahuan dan pengalaman serta sebagai aplikasi riil

darr konkrit dari teori yang didapat dalam perkuliahan.

2. Perusahaar

Mernberikan tnasukan kepada perusahaan berkaitan dengan penerapan

perhitungan biaya periklanan dalarn rangka meningkatkan volume penjualan

dari waktu ke waktu sesuai tujuan perusahaan dan tetap dapat bersaing

dalam usaha perumahan.

3. Universitas Trunojoyo

Mernbulca kesempatan kepada mahasiswa untuk melakukan penelitian yang

lebih mendalam mengenai periklanan serta menarnbah perbendaharaan

perpustakaan Universitas Trunojoyo Madura.



I.5. SISTEMATIKA PENULISAN SKRIPSI

Materi yang terkandung dalam skripsi ini terdiri atas 4 (empat) bab

yang dapat diuraikan sebagai berikut

Bab I : Pendahuluan

Bab ini terdiri atas latar belakang masalah, psrumusan tnasalah,

tujuan penelitian, manfaat porelitian dan sistematika penulisan

skripsi.

Bab II : Tinjauan Pustaka

Pada bagian ini menjelaskan tentang landasan teori, hipotesis,

model analisis serta metode purelitian yang dilakukan.

Bab III : Metode Penelitian

Dalam bagian ini dijelaskan mengenai identifikasi variabel,

definisi operasional variabel, prosedur pengumptrlan data, jenis

ddn sumber data serta teknil analisis data.

Bab IV : Analisis

Dalam bagran ini dijelaskan mengertai gambaran umum

perusahaan, serta pembahasan untuk membuktikan hipotesis.

Bab V : Penutup

Bdgian penutrif ihi t#iri atas pdrtdrikan keslmpulan dan

pddelitian dan sdtan-sarCn yang diarlggap penting bagi pihak


