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ABSTRAK

Dian Rahmatika Fitriandini. 180541100002. Perilaku Impulsive Buying pada
Kepala Keluarga Kampung Miliarder di Jenu Kabupaten Tuban. Program
Studi Psikologi, Jurusan IImu Sosial dan Ilmu Budaya, Fakultas Ilmu Sosial
dan Ilmu Budaya, Universitas Trunojoyo Madura. 2023.

Tujuan dari penelitian ini adalah untuk mengetahui impulsive buying pada kepala
keluarga di Jenu. Metode yang digunakan dalam penelitian ini adalah metode
kualitatif dengan pendekatan fenomenologi. Pengambilan sampel dengan
menggunakan purposive sampling. Jenis penelitian yang digunakan dalam
penelitian ini adalah IPA (Interpretative Phenomenological Analysis). Partisipan
dalam penelitian ini berjumlah 2 kepala keluarga. Karakteristik dalam penelitian
ini adalah kepala keluarga desa Sumurgeneng yang menjual tanah kepada pihak
Pertamina. hasil dari penelitian ini ditinjau dari aspek impulsive buying yaitu: a)
spontanitas, b) kekuatan, kompilasi, dan intensitas, ¢) gairah dan stimulasi, d)
sinkronsitas, e) animasi produk, f) kepuasan, g) pertentangan antara kontrol diri
dan kesenangan, h) ketidakpedulian akan akibat. Pembelian yang dilakukan oleh
kepala keluarga karena memperoleh uang dari hasil menjual tanah kepada
Pertamina yang digunakan untuk pembangunan kilang minyak sehingga banyak
warga yang mendapatkan uang miliaran rupiah. Akibatnya banyak kepala
keluarga melakukan pembelian tidak terencana atau impulsive buying. Pembelian
yang dilakukan partisipan didasari karena perasaan suka terhadap barang, bukan
karena merasa membutuhkan barang. Pembelian terhadap barang yang tidak
dibutuhkan akan memunculkan perasaan senang dan juga bisa menimbulkan
perasaan menyesal. Keputusan membeli barang diluar daftar belanja karena
partisipan tidak bisa mengendalikan diri saat berbelanja. Sehingga impulsive
buying dapat mengakibatkan partisipan tidak dapat mengontrol dalam pembelian
dan berujung pada pengeluaran yang lebih banyak.

Kata kunci: Impulsive buying, kepala keluarga, kampung miliarder
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ABSTRACT

Dian Rahmatika Fitriandini. 180541100002. Impulsive Buying Behavior at
The Head of The Family of the billionaire Village in Jenu, Tuban District.
Psychology Study Program, Department of Social and Cultural Sciences,
Faculty of Social and Cultural Sciences, Trunojoyo University, Madura. 2023

The purpose of this study was to determine impulsive buying on family heads in
Jenu. The method used in this research is a qualitative method with a
phenomenological approach. Sampling using purposive sampling. The type of
research used in this research is IPA (Interpretative Phenomenological Analysis).
The participants in this study amounted to 2 heads of families. The characteristics
in this study are the head of the Sumurgeneng village family who sold the land to
Pertamina. the results of this study are viewed from aspects of impulsive buying,
namely: a) spontaneity, b) strength, compilation, and intensity, c) passion and
stimulation, d) synchronicity, e) product animation, f) satisfaction, g) conflict
between self-control and pleasure, h) indifference to consequences. Purchases
made by heads of families because they obtained money from selling land to
Pertamina which was used for the construction of an oil refinery so that many
residents received billions of rupiah. As a result, many heads of households make
unplanned or impulsive buying. Purchases made by participants are based on
feelings of liking the goods, not because they feel they need the goods. Purchasing
items that are not needed will bring feelings of pleasure and can also cause
feelings of regret. The decision to buy items outside the shopping list is because
participants cannot control themselves when shopping. So that impulsive buying
can result in participants not being able to control purchases and lead to more
spending.

Keywords: Impulsive buying, head of household, billionaire village
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